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252 PS.

Hirsch Performance legt einen Gang zu.

Das Produktinformationssystem  
für Kunden, Händler und Importeure  
weltweit.
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Produktinformationen und Content Management aus 

einem Guss

Als offizieller und weltweit exklusiver Veredelungspartner von Saab entwik

kelt die Firma Hirsch Performance AG Leistungssteigerungen und sport-

liches Zubehör für die schwedische Automarke. Ein komplett neu gestalteter 

Internetauftritt bietet Kunden und Vertriebspartnern in aller Welt Informationen 

zum Unternehmen, zu Produkten und dem Vertriebsnetz. Im ebenfalls neu 

geschaffenen Partnerbereich stehen Händlern, Importeuren und Medien zudem 

spezifische Informationen (zum Beispiel lokale Preise, technische Datenblätter) 

zielgruppengerecht zur Verfügung.

Die gesamten marktorientierten Daten können im elektronischen Produktkatalog 

strukturiert erfasst werden. Die Basisinformationen (Artikelstamm, Händler-

adressen etc.) werden automatisiert aus dem ERP SAP Business One übernom-

men. Diverse Formulare erleichtern zudem die Abwicklung der Bestellungen 

zwischen Hirsch Performance und den Marktpartnern.

In Kürze

	 Internet für Kunden mit detail-

lierten Produktinformationen

	 Partnernet für Händler und 

Importeure mit landesspezi-

fischen Preisen

	 Datenübernahme ab SAP 

Business One

	 Dreisprachig: deutsch/englisch/

schwedisch

	 Veredelung und Ergänzung mit 

marktorientierten Informationen 

im Produktkatalog

	 Basiert auf Microsoft .NET 2.0 

und Datenbank SQL-Server 2000

www.hirsch-performance.ch

Nutzen für Hirsch

	 Hochwertige, zielgruppenge-

rechte Darstellung inklusive tech-

nische Daten

	 Bessere Information der Partner

	 24h/7Tage Verfügbarkeit 
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